Como Crear una Venta desde el Modulo de Ventas y Confirmarla en el
Punto de Venta

En Odoo, puedes crear un pedido de venta en el médulo de Ventas y luego cobrarlo

directamente en el Punto de Venta (POS) utilizando la opcién ""Cotizacién/Orden™.
Esto es util cuando un cliente realiza un pedido por adelantado y paga en caja.

1. Crear una Venta en el Modulo de Ventas

=

Ir a Ventas > Pedidos > Presupuestos.
Hacer clic en Crear.
3. Completar los datos del cliente:
o Seleccionar un cliente existente o crear uno nuevo.
o Verificar que tenga DNI/CUIT sin guiones y la responsabilidad fiscal
correcta.
4. Agregar los productos a la venta:
o Hacer clic en Agregar linea y seleccionar los productos.
o Ajustar cantidad y precios si es necesario.
5. Hacer clic en Confirmar para convertir el presupuesto en Pedido de Venta.

N

2. Cobrar el Pedido en el Punto de Venta

1. Abrir el Punto de Venta e iniciar una sesion.

Hacer clic en el botdn *"Cotizacion/Orden™ Se abrira una ventana con los
pedidos de venta pendientes.

Buscar y seleccionar el pedido de venta creado en el médulo de Ventas.
Hacer clic en Cargar en el Punto de Venta.

Verificar que los productos y precios sean correctos.

Hacer clic en Pago y seleccionar el método de pago (Efectivo, Tarjeta, etc.).
Confirmar el pago y generar el ticket o factura.
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3. Verificar la Venta y la Facturacion

1. Iral médulo Ventas > Pedidos.
2. Buscar el pedido original y verificar que aparece como Pagado.
3. Sies necesario, generar la factura desde el pedido de venta.

Conclusion



v El boton ""Cotizacion/Orden' permite seleccionar un pedido de venta directamente

en el Punto de Venta.
v Agiliza la gestion de ventas entre los mddulos de Ventas y Punto de Venta.

v’ Garantiza que el pago se registre correctamente en el sistema.

Siguiendo estos pasos, puedes gestionar pedidos de manera eficiente en Odoo.
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